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¢0ué es el Congreso Internacional de
Mantenimiento y Gestion de Activos?

Encuentro técnico, académico y estratégico que permite conocer experiencias

y nuevas formas de aplicacion de técnicas, metodologias y tecnologias de
Mantenimiento y Gestion de Activos a nivel nacional e internacional. Este Congreso
busca fortalecer capacidades técnicas; impulsar la profesionalizacion y generar
oportunidades de negocio en el sector.

27 aios de liderazgo y excelencia

Se destaca por ser un Congreso de alta trayectoria en el sector con una red de expertos
consolidados en Ameérica Latina que facilita el contacto entre profesionales; actualizacion
de conocimientos; intercambio de experiencias y la promocion de nuevas

tecnologias para la gestion de activos y la confiabilidad en la industria.

Publico Objetivo
» Lideres en mantenimientoy gestion de activos y operacion.
- Ingenieros Mecanicos,Eeléctricos e Industriales.
» Consultoresy proveedores de tecnologia.
« Profesionales en Oil&Gas, energia, manufactura, transporte e infraestructura.
- Universidades, centros de investigacion.
» Representantes de entidades publicas reguladoras.

¢Por qué participar en Congreso ?

Este Congreso es unainversion en tu desarrollo profesional que te permitira
actualizarte, conectar con actores clave y potenciar tu carrera o negocio en el @mbito
del Mantenimientoy la Gestion de Activos.



CIMGA 2026

El escenario ideal para su marca

« Tendradasu publico ideal concentrado en un solo lugar:
responsables de mantenimiento, ingenieros de diversas
disciplinas y especialistas de los sectores Oil&Gas,
energiay manufactura que ya son usuarios de sus
soluciones.

» Eslaoportunidad perfecta para captar leads calificados
y generar pipeline de ventas.

El Congreso tendra una mayor cobertura para conocer
experienciasy formas de aplicar técnicas de Mantenimientoy
Gestion de Activos a nivel nacional e internacional.

Enlaversion 2026 del Congreso, los asistentes podran
vincularse a las actividades de una agenda académica que
conectara con las necesidades actuales de la industria.
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27

EDICIONES
ININTERRUMPIDAS

MAS DE

50

CONFERENCISTAS
NACIONALES E
INTERNACIONALES
POR EDICION

MAS DE

60

EMPRESAS CON
PARTICIPACION
COMERCIAL
POR EDICION

MAS DE

1.600

PARTICIPANTES
POR EDICION

Espacios de discusion
publico-privado

Conectar directamente con tomadores
de decisiones de grandes industrias
gue necesitan sus soluciones.

Visibilidad e influencia
para el sector

Descubrir nuevas necesidades del
mercado y tendencias emergentes

directamente de los usuarios finales.

Vitrina de
innovacion tecnolégica

Es un evento donde asistiran lideres
del sector, que son cruciales en el
desarrollo del pais.
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Temas principales del evento

El Congreso Internacional de Mantenimiento retne a lideres, expertosy profesionales de diversas areas para
explorar las mejores préacticas, innovaciones y tendencias del sector. Para facilitar la comprension del alcance
del eventoy los temas tratados, hemos identificado seis sectores académicos clave que representan las
principales areas de desarrollo y oportunidades dentro del mundo del mantenimiento y la gestion de activos.

Gestion de activos
y estrategia

Sector servicios de

consultoria y gestion

empresarial, especificamente ; -
en gestion de activosy

olanificacion estratégica Mantenimiento, confiabilidad

y mejora continua

Sectorindustriay
manufactura, incluyendo
operaciones industriales,

Gestion del cambio, cultura mantenimiento de plantasy

organizacional y liderazgo confiabilidad de equipos.

Sector tecnologia e _n_'
v

innovacion industrial,
abarcando digitalizacion, D"DQ
automatizacion, loT, 1Ay

gemelos digitales Transformacion digital,

industria 4.0 e innovacion

T Sector recursos humanosy
= desarrollo organizacional,
= enfocado en liderazgo,
Gestion de riesgos y evaluacion I cultura corporativa y gestion

de la criticidad del cambio.

Sector seqguridad industrial y
gestion de riesgos, incluyendo
analisis de criticidad y
resiliencia operativa.

Investigacion en Mantenimiento
o en Gestion de Activos

Sector educacion e
investigacion, vinculado a
universidades, centros de

estudio e investigacion
aplicada.
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Activacion de marca

Ofrecemos tres activaciones de marca creadas para conectarde < Mayor visibilidad y recordacion (posiciona la marca de forma

forma directay dinamica con los participantes, fortaleciendo la destacaday memorable entre los asistentes.)

visibilidad de su empresay generando experiencias memorables  « Interaccion directa con potenciales clientes(facilita cercania, la

que combinan informaciony entretenimiento. A continuacion, entrega de informaciony la generacion de leads de valor.)

presentamos las alternativas disponibles para apoyar sus « Experiencias con la marca(las dindmicas y fotos crean momentos

objetivos de posicionamiento y lo que cada una de ellas genera positivos que elevan la percepcion de laempresa.)

para su marca: « Amplificacion del alcance (los contenidos generados por los
asistentes contintian promoviendo la marca después del evento.)

% TU MARCA
AQui

Activacion camara 360° Activacién con gamificacion Activacién marco movil

$15'100.000 + IVA
USD 4.800

Espacio fijo con camara

360° para fotos con el logo

y productos de la compania,
generando visibilidad organica
enredes.

Disponible miércolesy jueves
en la tarde, después del
almuerzo.

$16'200.000 + IVA
USD5.200

Ubicada en Expomantener,
estadinamicaatraealos
participantes parajugary
ganar premios de laempresa,
generando oportunidades de
conexién conlamarca.
Patrocinio disponible durante
todo el evento.

$13'000.000 + IVA
USD 4.200

Elequipo de activacion llevara
un marco con lamarca para
gue los participantes se tomen
fotos compartibles, generando
visibilidad y conexion.
Disponible un dia del evento.
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Patrocinios digitales

Esunainversion estratégica donde su marca adquiere visibilidad en plataformas
digitales, asociandose con espacios de alto impacto que conectan directamente con
su publico objetivo. No es publicidad tradicional, es una alianza de valor compartido
que genera:

a XV SOMERESD WTIRNACIONAL B4
C HANTASMIENTE Y CESTION BE ACTIVEA

« Branding con atributos (transfiere la credibilidad a su marca)

- Segmentacion milimétrica(llega a audiencias especificas por intereses, ubicacién ——
0 comportamiento)

« Contenido nativo(se integra organicamente)

» Métrica de performance (Retorno de la Inversion medible)

Memorias del evento
$17'400.000 + IVA
USD5.600

Publicacion del logotipo de la
empresa en el primer pantallazo
y paginas interiores de las
memorias que se publican en

la pagina del evento.

‘;) KXV COMGRESS SNTERACIONAL DE Ak T I COMGALIE STIRACIONAL DE
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Cortinilla institucional

Banner web Lateral
$10'800.000 + IVA
USD 3.500

Ubicacion del logotipo de la
empresa patrocinadora en la
pagina web del evento (Home
CIMGA)en el banner lateral del
lado izquierdo o derecho.

Banner web horizontal
$10°800.000 + IVA
USD 3.500

Ubicacion dellogotipo de la
empresa patrocinadoraenel
banner horizontal de la p4gina
web (Home CIMGA) del evento.

$5'400.000 + IVA
USD 1.700

Proyeccion de un videoclip
enlosintermedios de las
conferencias, con un total de
4 reproducciones por jornada
(manana o tarde).
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Patrocinios fisicos

Su marca se conectara con audiencias altamente segmentadas y con gran nivel de recordacion.

En un evento de gran escala(200+ asistentes), este valor se multiplica gracias al mayor alcance e impacto.

« Experiencia Mejorada: L os participantes perciben mayor valor (ej. comodidad, tecnologia premium).

« Branding Efectivo: La marca patrocinadora gana exposicion organica(ej. logos en escenarios, productos en uso).

« Generacion de prospectos: Oportunidades para que el patrocinador recolecte informacién o haga demostraciones en el sitio.
- Diferenciacion Competitiva: El evento destaca frente a otros por sus alianzas de alto nivel.

Conferencia comercial empresarial

$7°000.000 + IVA
USD 2.200

Espacio técnico - comercial para presentacion de tecnologias en el marco de la

agenda académica del Congreso.

- Pendon corporativo en sala de conferencia(suministrado por el empresario).

- Tiempo de presentacion de 40 minutos.
- Tarjetadigital de invitacion para ingreso de clientes a la conferencia empresarial.

Totem digital - ( 10 Disponibles)
$7°000.000 + IVA
USD 2.200

Presencia institucional durante
los dias del evento, con un
totem corporativo ubicado en
una de las paredes laterales del
salén de conferencias. (Cliente
suministra artes imagen).

Escarapelas y cintas
$9'500.000 + IVA
USD 3.000

Presencia institucional a través
de laimpresion del logotipo

de la compania en todas las
escarapelasy cintas de los
asistentes al evento.

Esferos
$5'400.000 + IVA
USD 1.700

Registro de marca de laempresa
patrocinadora enlos esferos que

se entregan a los participantes del
evento. (Cliente suministra esferos).

Espaldar sillas
$11'900.000 + IVA
USD 3.800

Presencia institucional durante
los dias del evento, con
espaldares en las sillas del salon
de conferencias.
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Inserto
$4'300.000 + IVA
USD 1.400

Entrega de folletos
promocionales de la empresa
patrocinadora a los asistentes
del evento. (Cliente suministra
folletos). Valor por Inserto.

Habladores
$16'200.000 + IVA
USD 5.200

Presencia institucional con
exhibicion del logotipo del
patrocinador en los habladores
de las mesas del salén de
conferencias

REVISTA COMERCIAL

TU MARCA
aaqul

Botellas de agua
$11000.000 + IVA
USD 3.500

Se ubican en las mesas de los
participantes durante los dos
dias del evento. En la etiqueta
de la botella se imprime
ellogotipo de laempresa
patrocinadora.

Bolsa institucional
$9°000.000 +IVA
USD 2.900

Exclusividad en el registro

de laimagen corporativa de

la empresa patrocinadora en
la bolsa institucional que se
entrega a los participantes del
evento.

Punto de recarga
$9'000.000 + IVA
USD 2.900

Modulo de recarga de celulares
con laimagen de la empresa
patrocinadora, ubicado a la
entrada del salon de
conferencias. (seis tomas
dobles de recarga).

Médulos de bienvenida
$11'000.000 + IVA
USD 3.500

Presencia institucional durante
los dias del evento con un
modulo (Tm x 3m) en el Portal de
Bienvenida que se ubicaenla
zona de ingreso (2 Disponibles).
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Muestra Empresarial £$° EXPO

MANTENER

$7'800.000 + IVA

2m x2m
USD 2.500
$11'300.000 + IVA
3m X 2m USD 3.600
! ’ | 4m x 2m $14'700.000 + IVA

USD 4.700
STANDS

Perfileria en aluminio, paneleria en maderay corniza superior para ubicacién de aviso de identificacién en letras
autoadhesivasy logotipo. Se entrega con 2 spots de iluminacién, 1tomacorriente, 1 mesa, 2 sillas, 2 credenciales

INSCRIPCIONES

NO AFILIADOS AFILIADOS ACIEM PONENTES
$ 2°000.000 $ 1600.000 $ 1100.000

+ VA (USD $600) +IVA (USD $500) +|VA (USD $400)

(Incluye programa académico, certificado memorias, eventos sociales, alimentacion)

SEDE DEL EVENTO iRESERVA TU CUPO!
AGORA BOGOTA © (+57)310 816 2766 - 310 218 7914
CENTRO DE CONVENCIONES & irozoa@aciom.org.co

Av. Calle 24 No. 38-47. Piso 3 pcarrillov@aciem.org.co
Bogota D.C. - Colombia egalindoa@aciem.org.co
® www.cimga.com
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Sectores Economicos

Los sectores econdmicos enfrentan el reto de asegurar la continuidad operativa y mejorar la eficiencia de sus
activos. En un entorno que exige mayor confiabilidad, seguridad y sostenibilidad, el mantenimiento se vuelve un
pilar clave para la productividad. Este evento reune a la industria para compartir experiencias y soluciones que
fortalecen la gestion de activos y preparan a las organizaciones para los desafios actuales y futuros..

Sector Industrial

Requiere altos niveles de confiabilidad en maquinaria y procesos.
El mantenimiento garantiza continuidad y eficiencia en la produccion.

Sector Energético y Extractivo

Con activos criticos y de alto riesgo, este sector depende del mantenimiento
para asegurar seguridad, operacion estable y vida util de la infraestructura.

Sector Agroindustrial y Alimentario

Las plantas de alimentos y agricultura requieren equipos confiables asegurando
calidad. El mantenimiento evita paradas y mantiene la operacion estable.

Servicios Industriales y Técnicos

Proveedores de mantenimiento, laboratorios y centros técnicos apoyan la
operacion industrial e impulsan mejores practicas en gestién de activos.

Transporte y Logistica

Vehiculos e infraestructuras deben operar con seguridad y puntualidad.
El mantenimiento asegura movilidad eficiente y cumplimiento normativo.

Salud y Farmacéutico

Equipos hospitalarios y de produccién farmacéutica requieren disponibilidad
total. El mantenimiento garantiza sequridad y calidad del servicio.

Telecomunicaciones y Tecnologia

Redesy sistemas tecnoldgicos deben mantenerse operativos 24/7. El
mantenimiento sostiene la conectividad y el rendimiento.

Servicios Publicos y Hoteleria

Servicios esenciales y operaciones hoteleras dependen de activos
confiables. El mantenimiento asegura continuidad, confort y sostenibilidad.
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